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大変な開業。しかしポイントやツボはあります。開業では何をすれば良いのか？ 本書は、最低限
おさえておきたいツボを確認するための「ちょっと待った！」なのです。「借入」「金融機関との付き
合い方」「採用」「節税」等々、300以上の新規開業を支えた著者が、項目ごとに3つの「ちょっと
待った！」を簡潔に解説しています。開業1年～2年目以降のチェックポイントもあり、開業を考え
ている方はもちろん、開業したばかりの先生にもおすすめです。

THE 自由診療2

自費率3割への挑戦

B6判・134頁
本体2,500円＋税

B5判・156頁
オールカラー
本体4,200円＋税

［編集委員］ 康本征史（千葉県・柏の葉総合歯科）

保険診療件数をキープしながら、新たに自由診療を選択していただく。この考え方がベースと
なってこそ自費率向上を図ることができるといえましょう。本別冊では、コンサルティングや
スタッフ教育など、自費率を上げるためのさまざまな手法・システムにスポットを当て、紹介いた
します。

「保険か自費か」はもう古い。「保険か自費か」はもう古い。
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•さらにその上をめざすには
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  7 借り入れの準備は早めに！
  8 借入時のチェックポイント
  9 新規開業借入
10 親族からの援助
11 自己資金
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13 開業時のお金の流れ
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15 開業前の節税対策
16 開業前経費
17 新規開業1年目の状況
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19 開業計画書
20 スタッフ採用
21 開業広告・名刺
22 開業広告・新聞チラシ
23 開業広告・ポスティング
24 開業広告・内覧会　他

〈総論〉
•医院経営のEBM̶̶ ここまでわかった経営最前線

〈自由診療で患者さんの期待とニーズに応える〉
•カウンセリングを重要視し、患者満足度の高い治療を行う　他
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開業の〝ツボ〟おさえていますか？開業の〝ツボ〟おさえていますか？

ちょっと待った！ その歯科開業
新規開業300社コンサルの公認会計士が
本音でアドバイス！


